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ANALYSER LES ATTENTES DE LA CLIENTELE ET REDIGER LE
CAHIER DES CHARGES

Le questionnaire complété par les clients potentiels du produit, vous connaissez
maintenant leurs attentes. 1l faut maintenant rédiger le cahier des charges du

produit.
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[ 1- LE CAHIER DES CHARGES CEST QUOI ? ]

Donner la définition du cahier des charges.

2- LE CAHIER DES CHARGES DU PRODUIT

(&

Compléter le cahier des charges du futur produit.







